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Guide d’entretien : identifier les risques de prix et de marché 
 

Facteurs de risque Questions 

Risque sur les ventes  Comment évaluez-vous les risques associés aux prix de vente de vos pro-
duits agricoles ? 

 Quels sont les risques de volatilité des prix ? 

 Quels risques sont liés à l’écoulement de produits sur des marchés très 
concurrentiels ou non réguliers ? 

 Quelle est la diversité des débouchés de vos produits agricoles ? 

 Comment estimez-vous le risque de recul de la demande ? 

 Quels risques sont liés aux changements de consommation des produits 
agricoles ? 

 Avez-vous des risques liés à la détérioration de l’image de marque d’un 
produit ? 

 Comment qualifiez-vous les risques liés à la réputation des produits agri-
coles ? 

 Quels sont les risques liés aux contrats de production ? 

 Autres questions : 

 

Concurrence  Comment évaluez-vous le risque de concurrence sur vos produits et/ou 
services vendus ? 

 Autres questions : 

 

Risque d’approvisionnement  Comment qualifiez-vous la dépendance de l’exploitation à des intrants dont 
les prix sont sujets à de fortes variations ? 

 Quelle est la diversité de vos circuits d’approvisionnement ? 

 Le cas échéant, quels sont les risques liés aux contrats d’approvisionne-
ment chez vos fournisseurs ? 

 Autres questions : 

 

Contamination des produits  Comment estimez-vous le risque de contamination des produits vendus ? 

 Comment estimez-vous le pouvoir contaminant des intrants ? 

 Autres questions : 

 

Autres facteurs de risque 

 

 

 

Impact sur la stratégie Quels sont les principaux facteurs de risque de prix et de marché susceptibles 
d’impacter votre stratégie d’entreprise ? 

 


